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NO 所属 氏名 メルアド TEL 備考

1 MIGACT 濵田　規史 hamada-norifumi@migact.com 090-7577-2581 コミュニティマネージャー

2 TECH.I.S. 植松　洋平 uematu@techis.jp 080-7282-4470 プログラミング・人材育成

3 ナミノオト 矢野　奈美 bigwave7334@gmail.com 090-8698-2079 ライフスタイルデザイン

4 MIGACT 宮土　良太 goodfriend.mr.1103s@gmail.com 090-3780-3336 コミュニティマネージャー

　愛媛県八幡浜市生まれ・在住。八幡浜高等学校卒業。

　人とまちの“魅える化”が得意で、主に地域活性・ＮＰＯの中間支援をやっています。

　2018年1月から、宿泊可能なコワーキングスペース、みんなで企てる、ヒミツキチ「コダテル」を経営。

　大人向けコワーキングスペース、子ども向け教育プログラム（プログラミング、動画制作、探究型学習、起業家教育他）、宿泊施設等を提供している。

　みかん農家の長男。高校時代に部活動の一環として、高校生のお店「AKIND」（あきんど）を開店したことで地元が大好きになりました。 

学生起業経験者（スタートは学習塾）。「どうせ無理だよ（学生起業なんて）・・・」という批判に晒されながら実績を上げてきたので、そういった障壁を乗り

越える力はついたと思っている。物販、金融、ＩＴ等々様々なジャンルにチャレンジしながらここまで来たので、自分自身は広く浅くという生き方だが、自分の周

りには沢山のプロフェッショナルが居てくれるようになった。様々な専門家と起業希望者とをつないでいく力は強いと自負している。ここ２年ほどは、県事業の起

業家育成事業を受託して取り組んでおり、現在も現場を統括している。

自分はパッションリーダーを自任しているが、自分の周りにいる人々も「金」ではなく「パッション」を共有することで動いてくれることの方が多い。整理は苦

手だが、火をつけるのは得意。高校生の心に火をつけるべく、この事業の協力に手を挙げた。

以前は、高校で教員をしていた。ファシリテーションが得意分野なので、対話からの気付きやそこからの深堀り、といった場面で力を発揮するタイプ。ジャンル

的には、屋外活動、アウトドア、キャンプなど、自然と人とをつなぐインタ－プリターとしての立ち位置で活動するのが得意。

　自信があるのは「体力（鵜飼の船頭もやっている）」と「英語力」。ぜひ、コミュニケーションがフックになる部分を受け持っていきたい。

これまでは「防災」の関わる活動、若者の防災意識の向上を目指すイベントづくり事業」などを中心に仕掛けてきた。東北では、「防災意識と観光」をテーマに

「郷土料理」を絡めた現地イベントを開催したこともある。印刷会社の出身で、１年間フリーになって国内をヒッチハイク（各県で愛媛県出身者と出会わなければ

次の県に入れないというルールで）して回ったこともある。 宇和島では、鯛弁当をテーマにイベントを仕掛け、多くの事業者に参加してもらったが、中には、鯛

のキッシュや鯛のお好み焼きなど、予想しなかった商品も登場し盛況であった。

人と人とをつなぎコミュニケーションを築くところが得意なので、「打ち解けあえる関係性づくり」や地域課題解決型の事業づくり、イメージを企画に落とし込

みイベント（事業）として動かす力について指導していきたい。
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5 B-and-A 新居 総一郎 soichiro_nii@b-and-a.com 090-2780-3016 SNSマーケティング

6 LINK WOOD DESIGN 井上　大輔 info@linkwooddesign.com 090-9554-9433 モノづくり・物販

oic@city.ozu.lg.jp 0893-23-9607 大洲イノベーションセンター

yasuhide.takeda@city.ozu.lg.jp 090-3787-3133

課長補佐兼係長　吉岡　宏

産業創出係主査　矢野博之

商工振興係主事　梶畠聡太

shokosangyoka@city.ozu.lg.jp

大洲市官民様相推進拠点施設

(大洲イノベーションセンター)

大洲市環境商工部商工産業課
　商工産業課　直通

　大洲市役所　代表

0893-24-1722

0893-24-2111

事務局

官民共創担当

専門官　武田康秀

学生起業経験者。道半ばではあるが、マーケティングを得意としている。「どうすれば売り上げを挙げられるか」の助言は得意。「０→１」は得意ではないが、

「1→100」は得意。インスタの運用やフェイスブックの使いこなしなど、これまでも「クリーニング会社」や「動物病院」の経営などで実績を上げてきた。接客の

改善からその露出まで、流れをもって売上向上を指導する。

現在、人材育成の現場（起業家育成）にもいるので、メンターというよりも、ライバル的存在に自らを位置づけたりしながらサジェスチョンを与えていければと

思っている。リーダーシップをどう発揮すればよいか、そんな問いにもこたえていくことができると思う。

２９歳で起業。現在は、様々な事業者の販売の手伝い、地域商社的な活動が主となっている。商品のデザイン、並べ方、売り方は熟知している。デザイン志向の

モノづくりをテーマに、砥部分校でも一部授業を受け持っている。様々な現場を受け持っているので、幅広いデザイナーたちとも結びついている。

当社は女性の多い会社なので、女性の対応にも慣れている。立ち位置としては、クライアントとも、ビジネスモデルを一緒に考えながら、その会社の№2の立ち位

置で助言させてもらうことが多い。学生たちとも、ドロップアウター的な人からパッション系まで、幅広く関係を気付いていきたいと思っている。
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